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R E P O R T A J E S  T É C N I C O S  P U B L I C I T A R I O S

P
rofesionalismo, ca-
lidad y evolución tec-
nológica ha quedado
patente en los tra-
bajos de Fapresa, em-

presa que inició operaciones con
la idea de su director general
Francisco X. Barona Mariscal,
quien desde hace más de tres

décadas se ha dedicado a la
prefabricación arquitectónica,
actividad que le ha sido reco-
nocida recientemente, al ser
elegida Fapresa por construc-
tores de la Torre Mayor, para la
edificación de la obra, símbolo de
los nuevos tiempos arquitec-
tónicos e ingenieriles, no sólo en
México sino en América Latina.

Fapresa es una empresa fabri-
cante de fachadas de concreto para
todo el mercado nacional, inter-
nacional y próximamente para
América del Norte. Cubre cualquier
necesidad sin importar el tamaño
de la obra. La compañía es espec-
ialista en generar diseños que
promuevan el avance ordenado y
seguro de la obra al mejor costo
posible, siempre cuidando los inte-
reses del cliente. Su gran planta
productiva le permite fabricar 500
m2 diarios de precolados con un
alto grado de precisión.

Su equipo de transporte y
montaje garantizan la correcta
ejecución de las obras que pue-
den contar con programas y
presupuestos hechos a la medida
de los clientes, amplia gama de
acabados, texturas y colores,
elementos con los que se logra
un mayor  avance de obra a me-
nores costos, pues los prefabri-
cados son más ligeros que los
muros tradicionales y dan mayor
seguridad en caso de sismo,
mayor durabilidad, funciona-
lidad y belleza de diseños, ele-

mentos  que favorecen la con-
servación de energía a un bajo
costo de mantenimiento.

La posición que ha alcanzado
Fapresa en el mercado se ha dado
gracias a la evolución técnica y
operativa que ha registrado
desde hace 32 años, lo que le ha
permitido ser la primera empresa
prefabricadora de México en
hacer pruebas de sus productos
en el extranjero; “para el pro-
yecto de la Torre Mayor fue nece-
sario como parte de los requisitos
del cliente certificar la calidad de
nuestro producto terminado, por
lo que se tuvo que hacer una
prueba en escala 1 a 1 de las
piezas que se habrían de colocar
en la torre”, explica Francisco X.
Barona.

Sin duda, su participación en
la Torre Mayor es muestra de
avance tecnológico y calidad
aplicada a sus productos. De

Premio Nacional a la mejor
obra en fachada prefabricada,
otorgado por ANIPPAC en
Noviembre-2004
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acuerdo con Francisco X. Barona,
Fapresa se convirtió el proveedor
de los precolados en las carac-
terísticas técnicas que implicó un
proyecto de  esa magnitud: “por
principio de cuentas nunca se
había elevado a esa altura un
prefabricado en México, ni ha-
bíamos tenido una inversión de
esa naturaleza en mercados
de oficinas corporativas con las
características que presenta el
proyecto. Una parte importante
es que Fapresa logró, a diferencia
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de sus competidores, ofrecer la
mejor propuesta económica
técnica y definitivamente pudo
dar la suficiente confianza al
inversionista para dejar en nues-
tras manos el proyecto más
grande ese tipo jamás hecho en
México”.

El haber participado en un
gran proyecto implica para Fapre-
sa seguir posicionándose como
la empresa líder en calidad y
tecnología, “dando pasos serios
y propuestas que conllevan a

desarrollos que perduran en el
tiempo”,  explica Barona. Entre los
planes a corto plazo  de la empre-
sa destaca la exportación, princi-
palmente a los Estados Unidos, un
mercado con grandes expectativas
por los costos de los productos y
la calidad de los mismos fabri-
cados en ese país; “tenemos
grandes oportunidades por la
mano de obra tan calificada  con
la que contamos”. Otra de sus
metas es obtener la certificación
en ISO 9001-2000.

La ventaja competitiva de la
empresa estriba en la relación
interpersonal que va desarrollan-
do en cada proyecto “tratando
de dejar siempre la solución
mas integral en cada obra e ir
sumando y relacionándonos con
el mercado, lo que nos asegura
la permanencia en el mismo”.
Este año Fapresa tiene contem-
plado penetrar el mercado en un
15% más que en 2004, y tener
entre 35 y 45% del mercado de
prefabricados arquitectónicos de
proyectos de gran nivel y un 30%
de proyectos medianos.


